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平台简介

一个平台，服务互联互通的行业
Outlet Eyewear 是一个数字与商业生态系统，将眼镜行业的各参与方汇聚于同一架构之中：制造商、品牌、供应商、经
销商、眼镜店、医生、企业以及消费者。平台并不止于线上销售眼镜，而是通过四大相互关联的支柱服务整个行业：

贸易

零售与批发，连接供应

商、门店与市场。

信息

专业指南、数据与指

标，帮助业界洞察行

业。

商业关系

企业与代理机构对接；

合作与交易机会。

产业发展

将制造机会与专业能

力、供应商、需求及市

场相连接。

Outlet Eyewear 的独特之处，在于将企业间贸易与消费者贸易、专业信息、合作机会及产业发展，整合于一个专为眼镜行业打造的生态
系统之中。
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行业痛点与生态系统

碎片化的行业，连接的契机
制造商寻找市场，门店寻找可靠的供应商，批发商寻找合适的供货条件，医生寻找专业服务，消费者则期待产品与服务

合一的体验。

制造商与品牌 供应商与代理商 批发商与经销商 眼镜店 医生与医疗机构 企业与机构 服务提供商 消费者

▼

Outlet Eyewear
将需求与产品、服务及商业机会精准对接

▼

贸易

零售、批发与开放市场

信息

指标、指南与预警

商业关系

对接、联盟与交易

产业发展

工厂、培训与供应
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价值

平台为各方带来什么

制造商与品牌

触达新市场与新的商业客户。

经销商与批发商

发现供应商与产品，比较供货机

会。

眼镜店

为门店运营提供产品、服务、供应

商与解决方案。

医生与专业人士

面向行业的专业名录、内容与服

务。

企业与机构

为员工提供眼镜计划、折扣与合

约。

消费者

眼镜产品与服务，以及更完整的购

物体验。

为每一方创造直接价值，尽在同一平台。
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商业模式

多业务板块协同，而非单一销售渠道

1

零售

面向个人的太阳镜、近视眼

镜、镜片与配件。

2

批发

服务门店、经销商与批发商

的专业渠道。

3

开放市场

合格供应商与品牌进入各地

市场。

4

企业业务

企业计划、员工折扣与集体

合约。

5

眼镜行业专业产品与服务

镜片、设备与耗材，符合各

市场的法规要求。

6

软件与服务

门店运营系统，以及技术与

专业服务。

7

制造商与供应商

将生产与供应对接门店及经

销商。

8

合作伙伴

服务提供商、代理商与战略

合作伙伴。

平台在每项服务中的角色清晰明确：卖方、第三方交易平台、服务提供方或转介方。
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客户体验

从发现眼镜到售后服务

专业商城

太阳镜与近视眼镜、

精选系列、优惠活动

与限量款。

处方镜片

录入处方或参数，经

审核、加工与质量检

验。

镜片顾问

根据处方、用途与预

算，协助顾客选择镜

片。

Outlet Care
分级护理计划、维护

保养与售后服务。

会员计划

与分期付款

积分奖励、折扣，以

及通过认可合作方提

供的灵活支付。

虚拟试戴

通过手机在脸上试戴镜框，随后购买，或前往就近提供该款式的

门店。

抽奖活动

符合条件的买家有机会通过定期抽奖赢取眼镜奖品，规则公开，

过程有据可查。
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收入模式

生态系统各方的收入来源

消费者

产品、镜片与配件，以及后续的护

理、维护与复购。

门店

批发采购、软件、设备，以及专业

与物流服务。

制造商与品牌

供货、分销、平台销售、广告与合

作机会。

零售与批发销售 处方镜片 护理订阅 开放市场佣金 企业计划 技术服务 广告与赞助 市场报告 会员服务

产业发展

每项服务均有独立的合同费用，各业务板块之间账务分离。
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企业间贸易

从采购需求到交易履行
平台规范门店、供应商、制造商与品牌之间的往来：批发采购需求、按型号搜索、代理权与自有品牌，以及企业间对

接。

1

提交需求

产品、数量、规

格、国家与交货

日期。

2

匹配供应商

在核实身份与能

力后，筛选合适

企业。

3

比较报价

币种、运费、关

税、交付与付款

条件。

4

谈判与签约

规格、检验、质

保与争议解决机

制。

5

付款与履约

持牌支付服务

商、物流跟踪与

单据。

6

交易完成

与评估

交付证明、争议

记录与绩效评

估。

平台不持有客户资金；在企业经过核实之前，不发布任何代理权或商业代表信息。
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联盟与产业发展

从汇聚需求到提升产能

联合采购与集体制造联盟

将门店与企业的需求汇集为有组织的订单，与制造商就价

格、规格、最低起订量与交货日期进行谈判。

镜架 镜片 自有品牌 设备 运输

定期供货

自愿参与，合同清晰，权益与义务分配透明。

工厂发展中心

协调眼镜行业的产业项目，从可行性研究到连接工厂与需

求和市场。

可行性研究 选址与技术 机器设备 专家与培训

原材料 需求与市场

平台的报酬按各项目具体情况，依其贡献与各方协议确定。
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Outlet Eyewear Intelligence

助力行业做出更优决策的信息
面向眼镜行业的专业参考，基于可靠的数据来源与公开的方法论，帮助企业与从业者洞察市场趋势。

全球制造指数

生产趋势、成本、交

货周期与供应风险。

制造与采购时机指数

按最终成本与可信

度，比较制造与采购

方案。

展会成效指数

不仅看参观人数，更

看商业价值、分销与

合作机会。

品牌与交易指数

已公布的扩张与交

易，以及代理与分销

机会。

早期预警

风险提示及其成因、

来源与建议措施。

各项指标基于有据可查的方法论与多方来源，并标明每项读数的可信度。

OUTLET EYEWEAR · Maknoon 投资集团 10



配套服务

围绕眼镜业务的专业服务

名录与内容

眼镜店、医生、镜片与护理名录，

以及展会日历。

商业地产

适合眼镜业务的场地、门店、仓库

与选址。

门店筹建与装修

从选址到装修、设备、软件与首批

库存。

培训与就业

专业课程、就业机会，以及设备与

维修供应商名录。

会员与订阅

为各类用户提供分级的专业与商业

权益。

社会责任

为学童提供眼镜，建立眼镜捐赠与

再分配计划，并将符合条件的个案

转介至医疗机构。

所有医学内容均由合格专家审核，并注明来源与更新日期。
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机构关系

超越商业平台的合作倡议

国际政府与商业论坛

联结商会、行业联合会与经济机

构，交流经验，并将建议转化为行

动倡议。

国际眼镜行业联合会

发起设立独立国际组织的倡议，旨

在加强行业内的专业合作、研究与

机构代表性。

商会与企业家协会

关注行业挑战、与相关部门沟通，

并拓展投资与出口机会的地方性组

织。

这些组织独立于 Outlet Eyewear，并借助其数字基础设施与沟通工具开展工作。
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市场

全球化平台，从四个市场起步

欧洲

匈牙利是欧洲仓储与分销的

物流枢纽。

阿拉伯海湾

沙特阿拉伯王国及海湾国

家。

埃及

庞大的市场，也是运营与采

购基地。

土耳其

消费市场，同时是战略性的

制造与采购基地。

为什么选择 Maknoon？

关系网络

多年积累的制造商、品牌与供应商资

源。

运营经验

在零售与批发领域的销售、制造与供货

经验。

运营布局

在开罗、吉达、伊斯坦布尔与布达佩斯

设有运营办事处。

中国是全球重要的眼镜制造基地，是平台供应链与产业合作的天然伙伴。
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治理与总结

以核实与透明建立信任

事前核实

企业、代理商与服务提

供商在上架前均经核

实。

清晰区分

独立内容与付费广告严

格区分，并公开筛选标

准。

经核实的医学内容

由专家审核，并注明来

源与更新日期。

数据保护

保护个人与商业数据，

并提供更正与投诉机

制。

从专业商城，到连接贸易、信息、商业关系与产业发展的生态系统。

期待与制造商、品牌、经销商、企业及各类机构建立联系。

欢迎就供货、分销与机构合作与我们联系：

OutletEyewear.com · info@outleteyewear.com · info@maknoon.net
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